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MÉTODO PARA PROVEER UN SERVICIO DE ADMINISTRACIÓN DE 

MEMBRESÍA MULTINIVEL 

 

CAMPO DE LA INVENCIÓN 

 La presente invención se relaciona con un método 5 

para proveer un servicio de administración de membresía 

multinivel y, más específicamente, con un método para 

proveer un servicio de administración de membresía el cual 

retroalimente las ganancias a un superior estableciendo una 

estructura de árbol multipasos con respecto a una 10 

pluralidad de miembros suscritos en línea en un servidor de 

administración. 

 

ANTECEDENTES 

 Con el desarrollo de la Internet y Twitter ó 15 

Messenger, se aplicó un Servicio de Redes sociales (SNS por 

sus siglas en inglés) como diversos esquemas de 

mercadotecnia. La manera más común de las SNS 

convencionales es la mercadotecnia multinivel.  Como se 

muestra en la FIG. 1, en la mercadotecnia multinivel 20 

típica, un miembro específico suscrito en primer lugar 

(miembro ①)(de aquí en adelante, denote cada número de 

miembro ilustrado en la FIG. 1, si es necesario para la 

descripción) se convierte en un miembro de primer nivel, 

los miembros inferiores se configuran secuencialmente en 25 

una manera tal que otros miembros (miembros ② y ③) 

suscritos por recomendación usando la información de 

contacto del miembro de primer nivel se convierten en 

miembros de segundo nivel, los cuales son provistos como un 

inferior del miembro de primer nivel, y otros miembros 30 
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(miembros ④⑤⑥⑦) suscritos por recomendación de los 

miembros de segundo nivel se convierten en miembros de 

tercer nivel de manera que se logre una estructura en árbol 

en su totalidad.  Aunque un miembro suscribe a dos miembros 

con el fin de simplificar el dibujo y la descripción, el 5 

número de miembros inferiores que pueden ser suscritos por 

cada miembro no está limitado a ello. 

 Bajo la estructura, si un miembro vende un 

producto específico a una tercera persona o compra el 

producto para dar salida a una venta, se logra la 10 

retroalimentación secuencial con respecto a la misma venta 

de manera tal que una cantidad de dinero se reduce 

gradualmente hacia el más superior.  Por ejemplo, 

suponiendo que la retroalimentación a un superior se 

establece al 10% de la producción de ganancias de un 15 

inferior, si un miembro de cuarto nivel ⑩ produce una 

venta de un millón ganado por la compra de un producto 

específico o vender el producto específico a otra persona, 

un miembro de tercer nivel ⑤ al ser un superior del 

miembro de cuarto nivel ⑩ recibe retroalimentación de cien 20 

mil ganados que son el 10% del millón ganado, un miembro de 

segundo nivel ② al ser un superior del miembro de tercer 

nivel ⑤ recibe retroalimentación de diez mil que son el 

10% de los cien mil ganados, y un miembro de primer nivel 

① al ser un superior del miembro de segundo nivel ② recibe 25 

retroalimentación de mil que son el 10% de los diez mil 

ganados. Como se describió anteriormente, los miembros 

reciben retroalimentación secuencialmente del miembro que 

produce una venta a un superior del mismo. 

 De acuerdo con un sistema de administración de 30 

membresías multinivel, mientras más miembros de nivel 
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inferior se suscriben a través del esfuerzo de los 

miembros, más aumentan las ganancias esperadas. Esta 

ventaja motiva a una persona diferente al miembro a 

suscribirse como nuevo miembro o a un miembro existente a 

asegurar más miembros adicionales. 5 

 A pesar de la ventaja anterior, el método de 

administración de membresía multinivel existente no se ha 

activado significativamente debido a diversas desventajas. 

 Es decir, bajo el sistema de administración de 

membresía multinivel típico, aun cuando los suscriptores de 10 

nivel más bajo mayores que un número predeterminado se 

aseguran a través de su propio esfuerzo después de que el 

miembro se suscribe, el miembro puede obtener una ganancia. 

Si los miembros mayores que el número predeterminado se 

suscriben, muchos inferiores pueden suscribirse a través de 15 

su esfuerzo, pero no se esperan grandes ganancias hasta 

alcanzar un nivel correspondiente. 

 Además, cuando el inferior se suscribe como el 

miembro, una venta del inferior contribuye únicamente para 

el beneficio de un superior. De acuerdo con lo anterior, el 20 

inferior siente que debe ser obediente para beneficio de 

otras personas, lo cual se convierte en una gran limitación 

mental para atraer a un nuevo suscriptor. 

 Este problema es ocasionado por redistribuir las 

ganancias del inferior al superior bajo una estructura de 25 

árbol fija, como se ilustra en la FIG. 1. Es decir, el 

sistema de administración de membresías multinivel puede 

usar diversos esquemas en una estructura de árbol o un 

método de distribución de ganancias como un esquema 

binario, un esquema de grupos pequeños, un esquema de 30 

matriz y un esquema de un solo nivel. Dado que los esquemas 
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anteriores persiguen únicamente una estructura en árbol con 

certeza hacia abajo, los esquemas son pobres en los 

aspectos de dinero y posición debido a que el inferior se 

registra después que el superior. 

 5 

DESCRIPCIÓN 

PROBLEMA TÉCNICO 

 La presente invención se ha realizado en vista de 

los problemas anteriores, y proporciona un método para 

proveer un servicio de configuración de distribución de 10 

ganancias para administración de membresía multinivel el 

cual puede lograr una retroalimentación bajo una condición 

predeterminada en relación mutua entre miembros completos 

aun cuando una persona recién suscrita bajo la estructura 

de administración de membresía multinivel convencional no 15 

atrae inferiores, reduciendo así la resistencia psicológica 

hacia la suscripción de nuevas membresías, lo cual permite 

que una administración de miembros multinivel se haga más 

activa. 

SOLUCIÓN TÉCNICA 20 

 Con el fin de lograr los objetivos como se 

describe anteriormente, se proporciona un método para 

proveer un servicio de administración de membresía 

multinivel el cual establece una relación de membresía 

multinivel suscrita en línea y retroalimenta las ganancias 25 

de acuerdo con una regla predeterminada basada en la 

relación de membresía multinivel al vender un producto o 

servicio predeterminado, el método incluye: a) recibir una 

solicitud de suscripción de membresía con respecto a los 

usuarios de una pluralidad de equipo de usuarios desde el 30 

equipo del usuario que conecta con un servicio de 
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administración en línea por el servidor de administración; 

b) registrar la solicitud del usuario para la suscripción 

de membresía como un miembro estableciendo una relación de 

membresía multinivel de una estructura de árbol que coloca 

al usuario como un inferior de una posición predeterminada 5 

de una estructura de árbol establecida; y c) re-establecer 

la estructura de árbol de manera que el miembro específico 

se coloca como el más superior en la estructura de árbol 

por el servidor de administración cuando un producto o 

servicio específico lanzado por un miembro específico de 10 

los miembros registrados en el servidor de administración 

se vende de manera que las ganancias del producto 

específico se retroalimenten a cada uno de los miembros de 

acuerdo con la estructura de árbol re-establecida, en donde 

el re-establecimiento de la estructura de árbol en el paso 15 

c) se logra mediante organizar la relación entre un 

superior y un inferior en un orden inverso de manera que el 

miembro específico se coloque como el más superior con 

respecto a los superiores conectados directamente al 

miembro específico mientras que un estado de conexión 20 

existente entre un superior y un inferior en la estructura 

de árbol se mantiene tal como está. 

 El servidor de administración puede registrar el 

producto o servicio específico lanzado por el miembro 

específico en el paso c) de acuerdo con una solicitud del 25 

equipo de usuario del miembro específico. 

 El servidor de administración puede recibir 

información acerca de un introductor del usuario junto con 

la suscripción de membresía en el paso a), y t. 

 La posición predeterminada es una posición más 30 

baja del introductor en el paso b). 
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EFECTOS VENTAJOSOS 

 Mientras que la estructura de administración de 

membresía multinivel no permite a una persona recién 

suscrita a atraer a inferiores, la presente invención puede 5 

distribuir las ganancias de acuerdo con el re-

establecimiento cuando un producto o servicio específico 

recién lanzado por la persona recién suscrita se coloca 

como la más superior, habilitando así una resistencia 

psicológica menor hacia la suscripción de la nueva 10 

membresía, la cual permite que la administración de 

miembros multinivel se haga más activa. 

 

DESCRIPCIÓN DE LOS DIBUJOS 

 La FIG. 1 es un diagrama que ilustra una 15 

estructura de árbol en un método de administración de 

membresía multinivel de acuerdo con el campo técnico 

relacionado. 

 La FIG. 2 es un diagrama esquemático que ilustra 

un sistema para proporcionar un servicio de administración 20 

de membresía multinivel de acuerdo con una modalidad de la 

presente invención. 

 La FIG. 3 es un diagrama que ilustra un ejemplo 

de una estructura de árbol en un sistema para proporcionar 

un servicio de administración de membresía multinivel de 25 

acuerdo con una modalidad de la presente invención. 

 La FIG. 4 es un diagrama que ilustra una 

estructura de árbol ampliada obtenida añadiendo nuevos 

miembros a la estructura de árbol de la FIG. 3. 

 La FIG. 5 es un diagrama que ilustra otro ejemplo 30 

de la FIG. 3. 
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MEJOR MODALIDAD 

MODALIDAD DE LA INVENCIÓN 

 De aquí en adelante, las modalidades ejemplares 

de la presente invención se describen con referencia a los 5 

dibujos adjuntos en detalle. 

 La FIG. 2 es un diagrama esquemático que ilustra 

un sistema para proporcionar un servicio de administración 

de membresía multinivel de acuerdo con una modalidad de la 

presente invención.  El sistema para proporcionar un 10 

servicio de administración de membresía multinivel de 

acuerdo con una modalidad de la presente invención incluye 

un servidor de administración 10, una base de datos (DB) 

20, y una pluralidad de equipo de usuario (UE) 30. 

 La administración 10 realiza el procesamiento 15 

principal de un servicio de acuerdo con la presente 

invención.  Es decir, el servidor de administración 10 

recibe la suscripción de membresía desde el UE 30 conectado 

a través de Internet, y establece una estructura de árbol 

multinivel con respecto a los miembros suscritos. Cuando 20 

los miembros venden un producto o servicio específico, el 

servidor de administración 10 distribuye las ganancias 

entre los miembros.  La base de datos 20 almacena una 

estructura de árbol con respecto a los miembros registrados 

por el servidor de administración 10. El servidor de 25 

administración 10 consulta la base de datos 20 para 

distribuir las ganancias al realizarse una venta para cada 

miembro con base en la estructura de árbol. Como se 

describe a continuación, al vender un producto o servicio 

específico, el servidor de administración 10 consulta la 30 

base de datos 20 para reconocer la estructura de árbol 
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almacenada, reorganiza la estructura de árbol para 

establecer una nueva estructura de árbol, y distribuye las 

ganancias. 

 El UE 30 es una terminal utilizada por usuarios 

individuales, y tiene acceso al servidor de administración 5 

10 para solicitar una suscripción de membresía de manera 

que el usuario esté registrado como un miembro que recibe 

un servicio de administración de membresía multinivel. Al 

solicitar una relación de membresía para registro de 

membresías, el usuario también ingresa información acerca 10 

de un introductor quien introdujo para ser una oferta. De 

acuerdo con lo anterior, el servidor de administración 10 

adquiere la información acerca del introductor, y añade una 

rama en la cual el introductor es un superior y la oferta 

es un inferior a una estructura de árbol existente como se 15 

ilustra en la FIG. 1 para añadir un nuevo miembro a la 

estructura de árbol.  Al repetir los procedimientos 

anteriores, la rama se agrega gradualmente a la estructura 

de árbol de la FIG. 1 de manera que los miembros se 

extiendan hacia abajo y lateralmente con una pluralidad de 20 

niveles. 

 La presente invención no distribuye todas las 

ganancias con base en la estructura de árbol mostrada en la 

FIG. 3 pero está dirigida a variar una estructura de árbol 

de acuerdo con un producto o servicio. Es decir, suponiendo 25 

que una estructura de árbol de acuerdo con la relacionada 

configurada por el servidor de administración 10 está 

creada por un producto A, se logra la retroalimentación de 

ganancias, cuando el producto A es vendido por cada 

miembro, en el mismo procedimiento que aquel en el campo 30 

técnico relacionado con base en la estructura de árbol como 
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se ilustra en la FIG. 1. 

 Sin embargo, cuando un miembro específico entre 

los miembros registrados en la estructura de árbol 

encuentra o desarrolla un nuevo producto disponible a otros 

miembros o a terceros y registra el nuevo producto en el 5 

servidor de administración 10, el servidor de 

administración 10 re-establece una nueva estructura de 

árbol con una producción de ventas por los miembros en la 

estructura de árbol establecida con respecto al producto 

registrado por el miembro específico para retroalimentar 10 

las ganancias de acuerdo con la estructura de árbol re-

establecida.  El re-establecimiento de la estructura de 

árbol y la distribución de ganancias bajo la estructura de 

árbol re-establecida se logra mediante el servidor de 

administración 10. 15 

 El re-establecimiento de la estructura de árbol 

de acuerdo con la presente invención se refiere a colocar 

al miembro específico como la más superior en la estructura 

de árbol. En detalle, el re-establecimiento de la 

estructura de árbol se refiere a organizar la relación 20 

entre un superior y un inferior en orden inverso de manera 

que el miembro específico se coloque como el más superior 

con respecto a los superiores conectados directamente al 

miembro específico mientras que un estado de conexión 

existente entre un superior y un inferior en la estructura 25 

de árbol se mantiene tal como está. 

 De aquí en adelante, un esquema para re-

establecer la estructura del árbol se describirá en detalle 

con referencia a la FIG. 3. La FIG. 3 es un diagrama que 

ilustra un ejemplo de una estructura de árbol re-30 

establecida en el método para proveer un servicio de 
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administración de membresía. La FIG. 3 ilustra un caso 

donde un miembro ③ en la FIG. 1 es el miembro específico 

(es decir, el miembro lanza un nuevo producto B y registrar 

el nuevo producto lanzado en el servidor de administración 

10 como un producto de lanzamiento del mismo). Únicamente 5 

existe un miembro ① superior al miembro ③.   

Si se vende el producto B, la relación superior/inferior 

entre el miembro ③ y el miembro ① en retroalimentación del 

producto B se invierte de manera que el miembro ③ se 

convierte en el superior y el miembro ① se convierte en el 10 

inferior. Las relaciones entre otros miembros se mantienen 

tal como están. Es decir, el miembro ② quien era el 

inferior del miembro ① es el inferior del miembro ① tal 

como está, y una estructura del inferior del miembro ② e 

inferiores del mismo son el mismo. Los miembros ⑥ y ⑦  son 15 

un inferior del miembro ③ e inferiores de los mismos 

tienen la misma estructura. En este esquema, se crea una 

estructura en árbol re-establecida que tiene al miembro ③ 

como el más superior, y se aplica un esquema de 

retroalimentación existente bajo la estructura de árbol re-20 

establecida. 

 Por ejemplo, si un miembro ⑫ genera una venta 

con una ganancia de un millón, una ganancia de cien mil, 

que es el 10% de la misma, que se distribuye al miembro ⑥, 

y una ganancia de diez mil es el 10% de las ganancias del 25 

miembro ⑥  que se distribuye al miembro ③. Si un miembro 

⑤  genera una venta con una ganancia de un millón, una 

ganancia de cien mil es el 10% de la misma la cual se 

distribuye al miembro ②, una ganancia de diez mil es el 

10% de las ganancias del miembro ② que se distribuye al 30 

miembro ①, y una ganancia de mil es el 10% de la ganancia 
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del miembro ① que se distribuye al miembro ③. De acuerdo 

con este esquema, el miembro ① y los inferiores del mismo 

pueden incluirse en la estructura de árbol como inferiores 

del miembro ③ en comparación con una estructura de árbol 

existente. De acuerdo con lo anterior, el miembro ③  puede 5 

tener todos los inferiores implementados por el miembro ①  

el cual es un superior del miembro ③  como un inferior del 

mismo con respecto a un nuevo producto lanzado por el 

miembro ③  a la vez que mantiene la retroalimentación con 

respecto a los miembros anteriores que son inferiores del 10 

miembro ③. 

 La FIG. 4 es un diagrama que ilustra una 

estructura en árbol extendida después de agregar un nuevo 

miembro a la estructura en árbol de la FIG. 3.  Si una 

estructura como se ilustra en la FIG. 3 se mantiene 15 

continuamente, el miembro ①  puede obtener una ganancia 

con respecto a un producto B recién lanzado desde la línea 

lateral del miembro ②, que es una de las estructuras de 

árbol implementadas anteriormente por el miembro ①. Sin 

embargo, aunque después de establecer una estructura de 20 

árbol con respecto al producto B, por ejemplo, cuando el 

miembro ① invita a un nuevo miembro ⓐ, el miembro ⓐ 

invita a los miembros ⓑ y ⓒ para extender un árbol 

inferior del mismo, el miembro ① puede generar una 

ganancia del lado del miembro ⓐ que es una nueva rama 25 

diferente a únicamente el miembro ② la cual es una rama 

implementada previamente con respecto al producto B. De 

acuerdo con lo anterior, se motiva al miembro ① a reunir 

un nuevo miembro después de lanzar el nuevo producto B.  

 La FIG. 5 es un diagrama que ilustra otro ejemplo 30 

de la FIG. 3.  Por ejemplo, la FIG. 5 ilustra un caso donde 
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el miembro ⑦ lanza un producto C el cual es un nuevo 

producto. Las relaciones superior e inferior entre el 

miembro ⑦ que lanza el producto C, y los miembros ③ y ① 

que son superiores directos del mismo se invierten. En la 

posición del miembro ③, el miembro ①  quien era un 5 

superior del miembro ③  cambia a un inferior del mismo con 

respecto a un producto lanzado por el miembro ⑦ quien era 

un inferior del miembro ③. De acuerdo con el esquema 

anterior, una nueva estructura de árbol que tiene el 

miembro ⑦ recién lanza el producto C al establecerse el 10 

más superior, una estructura de distribución de ganancias 

de la nueva estructura de árbol es la misma que de acuerdo 

con el arte relacionado. 

 Por ejemplo, el esquema de re-establecimiento de 

la estructura de árbol de acuerdo con la presente invención 15 

motiva a un usuario quien tiene un desempeño de inducción 

insuficiente para nuevos miembros pero desarrolla un 

producto o servicio atractivo para ser comprado 

directamente por los miembros en la estructura de árbol o 

hacer negocios con otras personas por a través de los 20 

miembros, a suscribirse en una estructura de árbol de este 

esquema.  Además, dado que se genera la inducción 

psicológica que indica que las personas recién suscritas en 

una estructura de árbol existente no sirven a los miembros 

existentes, es fácil para los miembros existentes atraer a 25 

nuevos miembros.  De acuerdo con lo anterior, puede 

lograrse la extensión de la estructura de árbol en una 

progresión geométrica en comparación con un esquema 

existente. 

 Mientras tanto, aunque la presente invención 30 

ilustra un esquema de distribución de las ganancias a un 
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superior bajo la estructura de árbol de la FIG. 1 como un 

esquema de distribución de ganancias general en el cual una 

estructura de árbol re-establecida se aplica 

equitativamente a aquella en el establecimiento anterior, 

pero puede introducir el concepto de re-establecimiento de 5 

una estructura de árbol con respecto a un nuevo lanzamiento 

de producto bajo diversos esquemas de distribución de 

ganancias existentes. 

 Por ejemplo, un ejemplo modificado del esquema de 

distribución de ganancias existente puede incluir un 10 

esquema binario y un esquema de un solo nivel.  El esquema 

binario se refiere a un esquema de distribución de 

ganancias basado en el lado de menores ganancias cuando se 

generan más ganancias de una línea de un miembro ② y se 

generan menos ganancias de un miembro  ③ en la estructura 15 

de árbol como se ilustra en la FIG. 1. El esquema de un 

solo nivel es un esquema que asegura una ganancia mínima al 

miembro ① de manera que esas ganancias se distribuyan 

desde el miembro ②  al miembro ①  a una tasa y ganancia 

predeterminada del miembro ① no mayor a la del miembro ② 20 

cuando se generan muchas ganancias desde la línea del 

miembro ②, con base en el miembro ①, y las ganancias se 

generan escasamente desde la línea del miembro ③. Un 

esquema de restablecimiento de una estructura de árbol 

predeterminada con respecto a un producto recién lanzado de 25 

acuerdo con la presente invención es aplicable a los 

diversos esquemas de distribución de ganancias existentes. 

 Existen diversos esquemas para establecer la 

estructura de árbol, la cual es aplicable a la presente 

invención. Por ejemplo, un ejemplo modificado del esquema 30 

de establecimiento de la estructura de árbol existente 
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puede incluir un esquema de grupos pequeños y un esquema de 

matriz. El esquema de grupos pequeños es un esquema que 

separa independientemente una nueva estructura de árboles 

que tiene al miembro ② como el más superior separando el 

miembro ② del miembro ① para proporcionar un beneficio 5 

adicional al miembro ② cuando se genera una ganancia mayor 

a un valor predeterminado desde un árbol más bajo de una 

rama del lado del miembro ②, basada en el miembro ① en la 

estructura de árbol como se ilustra en la FIG. 1 (p.ej., 

cuando la ganancia total es de mil millones o mayor o 10 

cuando se obtiene una ganancia mayor a diez millones cada 

mes continuamente durante un año). A diferencia de un 

esquema de registrar un miembro como un inferior de un 

introductor de acuerdo con la entrada del introductor como 

la modalidad en la suscripción de membresía, el esquema de 15 

matriz es un esquema el cual extiende una estructura de 

pirámide que tiene un triángulo regular hacia abajo 

suscribiendo a un miembro como un inferior en el orden de 

un número de miembro mostrado en la FIG. 1 con base en un 

primer miembro ① sin importar el introductor.  En los 20 

diversos esquemas de establecimiento de estructura de 

árbol, la presente invención re-establece una estructura de 

árbol con base en que un miembro lance una estructura de 

árbol establecida existente con respecto a un producto 

recién lanzado para distribuir las ganancias. 25 

 La distribución de la presente invención puede 

lograrse mediante diversos esquemas en la cual el servidor 

de administración 10 transmite las ganancias a un número de 

cuenta registrado en el servidor de administración 10 por 

cada miembro o suministra la ganancia en forma de un punto.  30 

Los diversos esquemas son conocidos generalmente en el 
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arte, y por tanto se omite una descripción detallada de los 

mismos. 

 Aunque se han descrito modalidades con referencia 

a varias modalidades ilustrativas de la misma, debe 

entenderse que los expertos en el campo técnico pueden 5 

diseñar muchas otras modificaciones y modalidades, las 

cuales caerán dentro del espíritu y alcance de los 

principios de esta descripción, y pueden hacerse 

variaciones y modificaciones a la descripción sin alejarse 

del espíritu técnico y alcances equivalentes de las 10 

reivindicaciones adjuntas de la presente invención. 



 

REIVINDICACIONES 

 

 1. Un método para proveer un servicio de 

administración de membresía multinivel el cual establece 

una relación de membresía multinivel suscrita en línea y 5 

retroalimenta la ganancia de acuerdo con una regla 

predeterminada con base en la relación de membresía 

multinivel establecida cuando se vende un producto o 

servicio, el método comprende: 

 a) recibir una solicitud de suscripción de 10 

membresía con respecto a los usuarios de una pluralidad de 

equipo de usuario del equipo de usuario que se conecta con 

un servicio de administración en línea a través del 

servidor de administración; 

 b) registrar la solicitud de usuario de la 15 

suscripción de membresía como un miembro estableciendo una 

relación de membresía multinivel de una estructura de árbol 

colocando al usuario como un inferior de una posición 

predeterminada de una estructura de árbol establecida; y 

 c) restablecer la estructura de árbol de manera 20 

que el miembro específico se coloque como un más superior 

en la estructura de árbol a través del servidor de 

administración cuando un producto o servicio específico 

lanzado por el miembro específico a partir de los miembros 

registrados se vende de manera que la ganancia del producto 25 

específico se retroalimente a cada uno de los miembros de 

acuerdo con la estructura de árbol restablecida, 

 en donde el restablecimiento de la estructura de 

árbol en el paso c) se logra mediante organizar la relación 

entre un superior y un inferior en orden inverso de manera 30 

que el miembro específico se coloque como el más superior 

con respecto a los superiores conectados directamente al 
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miembro específico mientras un estado de conexión existente 

entre un superior y un inferior en la estructura de árbol 

se mantiene tal como está. 

 2. El método según la reivindicación 1, en 

donde el servidor de administración registra el producto o 5 

servicio específico lanzado por el miembro específico en el 

paso c) de acuerdo con una solicitud del equipo de usuario 

del miembro específico. 

 3. El método según la reivindicación 1 ó 2, en 

donde el servidor de administración recibe información 10 

acerca de un introductor del usuario junto con la solicitud 

de la suscripción de membresía en el paso a), 

 y 

 La posición predeterminada es una posición más 

baja del introductor en el paso b). 15 
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Fig. 2 
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RESUMEN 

 Se describe un método para proporcionar un 

servicio de administración de membresía multinivel para 

retroalimentar las ganancias estableciendo una relación de 

membresía multinivel para los miembros suscritos en línea. 

Un servidor de administración establece una relación de 

membresía multinivel donde un usuario que solicitó una 

suscripción de membresía se registra como miembro, y 

también se incluye como un inferior de una ubicación 

predeterminada dentro de una estructura de árbol 

preestablecida. Cuando se vende un producto o servicio 

específico lanzado por un miembro específico desde los 

miembros registrados en el servidor de administración, el 

servidor de administración restablece la estructura de 

árbol de manera que el miembro específico se coloca como el 

más superior en la estructura de árbol, y la ganancia desde 

el producto específico se retroalimenta a cada uno de los 

miembros de acuerdo con la estructura de árbol 

restablecida. Aunque la estructura de administración de 

membresía multinivel convencional no permite a una persona 

recién suscrita atraer inferiores, la presente invención 

distribuye la ganancia de acuerdo con el restablecimiento 

donde un producto o servicio específico recién lanzado por 

la persona recién suscrita se coloca como el más superior, 

permitiendo así una menor resistencia psicológica hacia la 

suscripción de nuevas membresías, lo cual permite que la 

administración de miembros multinivel se haga más activa. 

 

 


